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TU ACADEMIA DE CAPACITACION ESPECIALIZADA

OBJETIVOS

Proporcionar a los participantes todas las
herramientas para que logren desarrollar
las competencias gerenciales y conozcan
las técnicas claves para desarrollarse
profesionalmente con las funciones de
corredor y agente inmobiliario, con el fin de
hacer de esta profesién, una actividad
rentable.

DIRIGIDO A

Profesionales del sector privado, agencias
inmobiliarias, agentes independientes,
profesionales que se desempenen en el
sistema financiero y todos aquellos
relacionados con el mercado, que quieran
capacitarse con los principios vy
fundamentos del mercado inmobiliario.




= |ntroduccidén Al Diplomado.

= El Negocio De Bienes Raices.

= Caracteristica Del Mercado Inmobiliario.

= Operaciones Del Corretaje De Bienes Y Raices.

= El Mercado Hipotecas Y Los Bienes Raices.

= Avaluo O Estimacioén Del Valor De Un Inmueble.

= El Sistema Financiero E Hipotecario Dominicano.

= Analisis De Inversion De Bienes Raices Y Oportunidades De
Negocio.

= Mensura, Saneamiento Y Registro.

= Derechos De Propiedad Y Descripcion Legal.

= Traspaso Y Registro De Titulos.

= Contratos De Bienes Raices.

= Producto Y Las Transacciones De Cierre.

= Planificacion Urbana.

= Zonificacién Territorial.

= Impuestos Inmobiliarios.

= El Mercadeo En Bienes Raices.

= Promocién Y Publicidad En Bienes Raices.

= Técnicas De Ventas En Bienes Raices.

= Planeacién De La Entrevista De Ventas En Bienes Raices.
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