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OBJETIVOS

Fortalecer competencias claves para
inspirar el pensamiento estratégico en el
mercado inmobiliario, brindando
conocimientos y herramientas que
generen habilidades eficaces aplicandolas
en las actividades comerciales
inmobiliarias, potencializando el factor
socioecondmico y gestion de proyectos en
bienes raices.

DIRIGIDO A

Todas las personas que se inician como
inversionistas inmobiliarios, profesionales
en diversas dareas relacionadas con la
industria de bienes raices, emprendedores
gue deseen profundizar sus conocimientos
y habilidades para potencializar su gestion
inmobiliaria y desarrollase en el campo de
la inversion actual, analizando y evaluando
nuevos mercados.




CONTENIDOY:

Maédulo I. Principios basicos de la actividad Inmobiliaria

= Conceptos basicos aplicados

= Qué es el negocio inmobiliario

= Caracteristicas del Negocio Inmobiliario

= Componentes y actores del Negocio Inmobiliario

= Sistemas de informacidn y soluciones para el negocio
Inmobiliario.

= Profesionalismo del sector Inmobiliario

= Caracterizacion del mercado Inmobiliario

= Comportamiento de la oferta y demanda

= Ciclos de la actividad

= Tipos de mercado (residencial, comercial, industrial,
institucional)




CONTENIDO:

Modulo Il. Aspectos Legales

= Documentos legales
-Certificados de libertad y tradicion,
-Estudio de titulos
= Contratos de arrendamientos
= Normativa vigente del sector Inmobiliario
= Ley 820 de Junio de 2003
= 675 de Propiedad horizontal
= Adquisicion de inmuebles
= Tituloy modo
= Contrato Compraventa o permuta
= Promesa de compraventa, fiducia, encargo fiduciario
= Tramites notariales
= Sistema de registro colombiano
= Efectos de los contratos
= Sistema de financiacidén para la adquisicion de
inmuebles en Colombia
= Contrato de promesa de compraventa
= Contrato de arrendamiento de inmuebles




CONTENIDO:

Contrato de mandato inmobiliario
Contrato de corretaje

Opcion de compra y oferta
Afectacion a vivienda familiar
Tramites notariales

Costumbres mercantiles y practicas comerciales inmobiliarias
Conciliaciones




CONTENIDO:

Maodulo lll. Gestidon Financiera Inmobiliaria

= Calculo de rentabilidades en procesos de compra, venta,
administracion y arriendo de propiedades inmobiliarias

= Introduccion a los arrendamientos

= La Ley 820 de 2003/ Ley Arrendamiento Vivienda Urbana

= Fianzasy seguros en el negocio inmobiliario

= Introduccion a la valoraciéon de bienes inmuebles

= Metodologias de avaluos

= |Informe de avaluos

= Aspectos juridicos de la actividad valuatoria



CONTENIDO:

Maédulo IV. Rol del Agente Inmobiliario

= Competencias del liderazgo y destrezas

= Habilidades de negociacidon

= Toma de decisiones

= Documentacion: Desarrollar las actividades encaminadas a la
consecucion de inmuebles para arriendo

= Proceso de arrendamiento — Documentacién: Desarrollar las
actividades encaminadas a la promocion y arriendo de los
inmuebles captados

= Talleres practicos

= Introduccion a Servicios Corporativos

= Fondos de Capital Inmobiliario e Infraestructura

= Procesos en las transacciones de corretaje: Arriendo

= Seguros y Afianzamiento

= Conocimiento de avaluos de vivienda y comerciales para el
desarrollo y asesoria

= Introduccion al Marketing Inmobiliario




CONTENIDO:

Médulo V. Tipo de Propiedades

= Propiedad Horizontal
-Concepto del régimen
-Coeficiente de copropiedad
-Obligacion de propietarios
-Expensas comunes
-Organos de administracion
-Responsabilidades inmobiliarias frente al Régimen de

= Propiedad por Ocupacion

= Propiedad por Accesion

= Propiedad por Tradicion

= Propiedad por Sucesidon por causa de muerte
= Propiedad por Prescripcion adquisitiva

» Propiedad por adjudicacion
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